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Отношение

Если запускаете бизнес - относитесь, как к 
бизнесу. Постоянно работайте.

Если просто поиграться - поиграйте. Может 
быть повезёт и всё случиться "само".
Только учтите, что вы в этом будете не уникальны, на "само" надеются 
ещё млн других халявщиков.





Одним словом: Интернет

 График 2. Прогноз динамики суточной и месячной интернет-аудиторий, Россия 18+,данные в млн человек

К концу 2014 года численность интернет-пользователей составит около 80 
млн человек, или 71% населения страны старше 18 лет



Песчинки

Понятно, что на фоне вышеуказанных 
данных какой-нибудь бизнес-сайт в Сети - 
это песчинка в огромной пустыне.



ЦА нужно завоевать

А "войнушка" - это либо победа, либо 
проигрыш.

Для победы нужен план.

Для создания плана нужен анализ 
ситуации.



Успех
Планирование каждого этапа работ:
1. Анализ ситуации

2. Разработка проекта http://w74.ru/procedure/site-
development/

3. Разработка плана продвижения и РАЗВИТИЕ http:
//w74.ru/services/additional/steps-to-promote-
site/first/project-management-promotion/

4. Отчётность по выбранному интервалу. 
Анализ ситуации только по установленным, на этапе 
постановки задачи, критериям эффективности(!).
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Провал

Пропустите любой из пунктов.



Аналогии

Офлайн бизнес

Адрес офиса

Здание офиса

Офис, организованность офиса

Профессиональные сотрудники

Интернет-проект

Домен

Хостинг

CMS + дизайн, юзабилити

Хороший контент
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план на развитие план на развитие

Развитие Развитие

Анализ и корректировки работы Анализ и корректировки работы



Работу делают люди

Очевидно, что работу нужно будет кому-то 
делать, поэтому:

1. Нанимайте специалистов в штат.

2. Нанимайте компанию (аутсорсинг).

3. Может быть придумаете что-нибудь ещё. Как нибудь, но 
организуйте работу.





Шкала проекта
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(3) - развитие ресурса
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(1) - создание ресурса

(3)



Что мы видели

Клиент заказывает сайт, дальше "само".
Через год даже домен не продлевается.

Клиент заказывает сайт, с трудом, но 
решается на инвестиции(убеждаем).
Через год он их охотно увеличивает в 1,5-2 раза.
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Я делюсь мыслями не только на конференции
http://w74.ru/user/pavlenko.html
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